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□晚报记者 张迎宾 位鲁江

在沾化区富国街道，山东
建鑫门窗有限公司的厂区朴
素而整洁。这家今年5月刚刚
落地投产的新生军创企业，处
处透着军人独有的严谨、利落
与 踏 实 。 创 始 人 张 金 设 是
1993年退伍的老兵，30余年深
耕门窗行业，从孤身闯荡的创
业者，到扎根故土、拥军立业
的企业带头人，刻在骨子里的
军魂，一点一滴融进了门窗制
造的方寸匠心之中。

1993年，张金设褪去戎装
然而初心未改。退伍之后，他
没有坐等帮扶、安于现状，而
是秉持着军人敢闯敢干、不服
输、不退缩的劲头，从零起步
摸索创业，尝试各类小生意，
在市场磨砺中积累经验、沉淀
阅历。

随着家装行业悄然崛起，
张金设看准门窗赛道，毅然投
身其中，开启了单打独斗的创
业之路。那些年，他跑工地、
对接工程，事事亲力亲为，经
历了滨州门窗行业从老式铝
合金、塑钢门窗，再到断桥铝
门窗的完整迭代升级。30 余
年行业深耕，他见过市场风口
的起落，也亲历过行业粗放发
展的乱象，更在日复一日的实
干中，摸透了门窗生产、安装、
服务的每一处细节，练就了一
身过硬的行业本领。

创业路上，最难得的是顺
势而为、知变应变。近两年，

房地产行业深度调整，配套门
窗工程市场随之收紧，不少同
行经营困境、止步不前。有着
敏锐洞察力的张金设，没有固
守老路、被动观望，而是精准
研判行业趋势，笃定精细化、
品质化的系统门窗才是行业
未来的核心赛道。

为突破发展瓶颈、转型升
级提质，张金设主动依托滨州
军创平台，牵手滨州市军创企
业协会与通晟工贸达成深度
合作，借力军创资源、抱团发
展、聚力突围，推动传统门窗
加工产业向标准化、高端化、
系统化稳步迈进。在他看来，
退役军人创业从来不是孤军

奋战，互帮互助、携手共进，正
是军创企业最动人的底色。

“门窗行业，三分做、七分
装。质量是根，诚信是本——
这既是我入行几十年的立身
标准，也是我作为一名退伍军
人一辈子坚守的人生底线。”
这是张金设始终践行的治企
信条。军营生涯养成的严谨
作风，贯穿了他创业的全过
程，也沉淀为山东建鑫门窗最
核心的企业底色。

经营发展中，张金设始终
坚守“以质赢客户”的初心，把
部队精细化管理标准融入生
产、安装、售后全流程。原材
料甄选上，坚决摒弃劣质型

材，选用国标原生铝材、环保
材料，门窗玻璃、密封配件全
部甄选一线品牌，牢牢守住隔
音、隔热、防渗、耐用的核心品
质标准。从上门勘测、方案定
制，到标准化加工、规范化安
装，再到终身售后维保，每一
道工序都严格把控，每一处细
节都精益求精，用军人的靠谱
与严谨，打消客户顾虑、赢得
市场口碑。

依托过硬的品质和贴心
的服务，公司主营的系统断桥
铝门窗、阳光房、幕墙、防火门
窗、不锈钢护栏等全系产品，
全面覆盖家装、小区配套、工
程工装、政企项目等多元场

景。立足沾化本地，公司产品
稳步辐射东营、淄博、德州等
鲁北区域，凭借军创企业的诚
信底色与过硬产品品质，赢得
了众多合作客户的认可与信
赖。

脱下军装不改军人本色，
张金设始终牢记“退役不褪
色、转业再建功”的誓言，把拥
军立业、惠民担当作为企业发
展的核心使命。用工优先招
录退役军人、军人家属和困难
退伍战友，尽力为战友们提供
就业岗位、增收渠道，搭建退
役军人就地就业、实干创业的
优质平台。在他看来，军人是
最靠谱、最能吃苦、最有执行
力的群体，互帮互助、抱团发
展，既是老兵的情怀，更是军
创企业的责任。他始终将军
人忠诚、守信、担当的品质融
入企业发展，不搞虚假套路、
不做表面文章，踏踏实实做产
品、真心实意为客户、尽心尽
力帮战友。

立足全新起点，张金设早
已绘就企业发展蓝图。下一
步，他将持续深化与通晟工贸
的军创合作，在沾化区打造专
属工作站，搭建一楼产品展
厅，集中展示推广高品质系统
门窗，让优质军创产品走进千
家万户。同时，持续深耕实
业，扩充退役军人就业岗位，
打磨产品品质，优化服务体
系，全力打造鲁北地区口碑过
硬的军创门窗品牌。
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