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何必舍近求远？滨州本地购车性价比更高
□晚报记者 隆  卫

    近期，有些朋友前往淄博、济南等周边城市购车，似乎去外地购车
更便宜。事实果真如此吗？记者深入滨州汽车消费市场探访发现，在
价格日益透明的今天，本地购车不仅价格没有“水分”，更在售后、保养、
服务等方面拥有无可比拟的优势。
　　  汽车不是快消品，是陪伴家庭多年的“伙伴”。当价格差距被透明
的市场抹平，当政策红利在全国统一落地，与其舍近求远奔波折腾，不
如在家门口把爱车开回家。今天，记者就为您算清“明白账”，带您看透
滨州汽车市场的真实底色。

>>>汽车价格“透明化”，本地品牌齐全，可满足多元需求

　　  “说实话，滨州周边城
市的奥迪 4S 店我跑了个
遍，价格问得清清楚楚，最
终还是选择了咱们滨州本
地的瑞迪4S店。”刚刚办完
提车手续的李女士笑着对
记者说。她坦言，外地销
售顾问一听说她要回滨州
挂牌、保养，热情立刻打了
折扣。保险、挂牌全包，连
临牌都跑腿办好，后期保
养、维修更方便，李女士觉
得在本地买车心里踏实，
也更有保障。
　　  2025 年，中国新能源
汽 车 发 展 迎 来 历 史 性 拐
点，产销突破 1600 万辆，市
场占有率攀升至 47.9％。
近日，记者走进比亚迪海
洋网滨州泓翼旗舰店，立
刻被这里的人气震撼——
展厅内看车的顾客络绎不
绝，洽谈区座无虚席。
　　  “我们是山东区域规
模最大的比亚迪海洋网全
新形象旗舰店，去年8月落

成以来，月客流稳定在 400
到 500 批，月成交量 150 到
200 台。”滨州泓翼比亚迪
品牌总经理张宗森语气中
透着自豪。该店是滨州昌
华集团倾力打造的区域标
杆门店。滨州昌华集团是
比亚迪品牌在鲁北地区核
心战略合作伙伴，集团旗
下涵盖比亚迪王朝网、海
洋网、腾势、方程豹等全系
列高端品牌，自 2005 年成
立以来已拥有城区 4S 店 6
家、县区城展店12家，构建
起覆盖全市的销售服务网
络。
　　  数 据 是 最 有 力 的 证
明。目前，全市有品牌授
权新车销售企业 130 家以
上，限额以上汽车年销售
规模达百亿元，具备品牌
汽车整车销售、配件供应、
售 后 服 务 等 完 整 服 务 功
能，可为消费者提供专业
购车咨询、便捷提车上牌、
金融保险、维修保养、原厂
质 保 等 全 链 条 规 范 化 服

务。
　　  城区汽车品牌高度集
聚，主要集中在滨州经济
技术开发区的滨州汽车商
贸街与滨城区的渤海五路
汽 车 销 售 聚 集 区 两 大 区
域，汇聚了大众、丰田、本
田等传统燃油汽车品牌，
比亚迪、吉利银河、零跑等
新能源汽车品牌，奔驰、宝
马、奥迪等高端豪华汽车
品牌，以及特斯拉、理想、
鸿蒙智行等新势力品牌，
能够满足不同消费群体的
多元化购车需求。
　　  正在大众 4S 店看新车
的市民齐先生向记者分享
了他的亲身经历：“我 2012
年12 月在这里买了第一辆
大众车，开了14年，质量杠
杠的，对服务也一直很满
意，关键是离家近，保养、
维 修 抬 脚 就 到 。 这 次 换
车，我压根没考虑去外地，
就在家门口买，省心！”
　　  滨州尚众上汽
大众品牌总经理李

杰 给 出 的 数 据 更 具 说 服
力：“我们每年销售的台次
以及维修的台次，大约有
20％来自外地客户。”这个
数字耐人寻味——当滨州
人盘算着去外地买车时，
外 地 人 却 悄 悄 来 滨 州 下
单。“我们集团打造了24小
时上门服务体系，在市区，
不管事故维修还是机修维
修，近距离的5分钟就能到
达客户身边。”李杰说。
    这恰恰揭示了汽车消
费的本质：买车不是一锤
子买卖，而是一个长达数
年 甚 至 十 几 年 的 服 务 契
约。滨州 130 多家授权经
销商构筑的服务网络，随
时待命、即刻响应。这种

“零距离”的守护，是任何
外地4S 店都无法替代的核
心竞争力。

>>>政策红利“无差别”，本地购车更便捷、服务更贴心

　　  当下汽车市场价格透明
度已达到历史最高水平。厂
家指导价、终端优惠、金融政
策……消费者动动手指就能
在手机上比个清清楚楚。更
重要的是，国家汽车报废更
新与置换更新补贴政策，全
国各地市执行的是同一套标
准，不存在“外地补贴更高”
的说法。
　　  让我们仔细算算这笔政
策账。2026 年，国家汽车报
废更新补贴明确规定：报废
符合条件的旧车并购买新能
源乘用车，按新车销售价格
的 12％给予补贴，补贴最高
2 万元；报废符合条件燃油

乘用车并购买 2.0 升及以下
排量燃油乘用车的，按新车
销售价格的 10％给予补贴，
补贴金额最高 1.5 万元。置
换更新方面，对换购符合条
件新能源乘用车的，按新车
销售价格的 8％给予补贴，
补贴金额最高1.5万元；对换
购符合条件燃油乘用车的，
按新车销售价格的 6％给予
补贴，补贴金额最高 1.3 万
元。
　　  在滨州，这些政策不仅
全额落地，更实现了“足额保
障、不限额度”。这意味着，
只要你符合条件，补贴一分
钱都不会少。据统计，今年

以来，全市消费品以旧换新
推动汽车换新 5734 辆，涉及
补贴资金 5300 万元，拉动消
费7.2亿元。其中，汽车报废
2241 辆、汽车置换 3493 辆。
自 2024 年实施消费品以旧
换新以来，我市累计推动汽
车报废更新4.3万辆、汽车置
换更新 3.1 万辆。这些数字
背后，是数万个家庭实实在
在享受到的“国家红包”。
　　  既然政策一样、车价透
明，去外地买车性价比显然
不高。往返路费、时间成本、
提车后长途驾驶风险……去
外地购车的隐藏成本远不止
于此，更不用说一旦出现质

量问题，需要远距离驱车维
权。有消费者算过一笔账：
去外地买车，往返的油费、过
路费、餐饮费加起来就是不
少钱，还要搭上休息时间。
这些隐性成本，足够在本地
4S店做一次常规保养。
　　  据统计，2025 年，外地
居民在滨州购新车挂牌 1.13
万辆。这就形成了一个有趣
的“逆向流动”现象：当部分
本地人盘算着去外地买车
时，不少外地人却看中了滨
州的服务优势，专程来滨下
单。

>>>本地购车“真划算”，优惠层层加码更有保障

　　  “去外地买车，就是图个
便宜。”这是很多消费者的真
实心态。滨州给出的答案
是：在本地买车，不仅不贵，
反而更划算。
　　  市商务局消费促进科科
长沙成姣说，近年来，滨州打
出了一套“政府补贴＋企业
让利”组合拳。最具代表性
的当属近年来滨州市持续举
办的标志性活动——“乐购

滨州·秦皇车展”，每年
在“五一”“十一”

两大黄金消

费节点各举办一场。活动以
汽车展销为核心，通过品牌
集聚、优惠叠加、互动体验等
方式，集中展示主流汽车品
牌与最新车型，已成为滨州
规模最大、影响面最广的汽
车消费盛事。
　　  2025 年，在滨州汽车总
站举办的两场车展，均设置
了近 2 万平方米展区，吸引
70 余个品牌、超 500 款车型
参展，理想、蔚来、小鹏、小
米、极氪、鸿蒙智行等热门品
牌受追捧。车展最大的亮点
就是优惠叠加，消费者不仅

可以申领政府发
放的专项汽车消
费 券 ，还 能 享 受

参展车企提供

的价格直降、金融免息、高额
置换补贴等多重好礼。两场
车展累计拉动消费 5 亿元，
数千名消费者在家门口买到
心仪座驾。
　　  “除了车展这种优惠利
好集中释放的平台，滨州正
在构建常态化的购车优势。”
沙成姣介绍，最重要的就是
行业自律机制的建立。滨州
将依托行业协会，健全自律
机制、规范经营行为，引导车
企依法诚信经营、公平竞争，
杜绝虚假宣传、隐形收费、强
制捆绑销售等乱象，持续完
善涵盖售前环节的专业咨
询，以及售后环节的高效维
保与投诉快速响应机制，打
造本地购车优势。

　　  面向未来，滨州这方面
的布局更加清晰。沙成姣
说，下一步，将升级打造滨州
汽车商贸街，构建看车、购
车、上牌、维保一站式服务中
心，巩固提升“秦皇车展”品
牌影响力；招引头部车企填
补高端品牌空白，推动新能
源汽车巡展向县域下沉，构
建“市级引领、县域联动”促
消费格局；持续实施国家汽
车报废、置换更新政策，统筹
市县财政资金精准投放汽车
消费券，叠加金融机构、车企
配套让利，切实降低购车成
本，全力打造“本地购车更放
心更划算”的消费环境。


